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Junior Sales Mitarbeiter (m/w/d)
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Modern & regional -
Arbeiten bei Technagon

Nur gemeinsam kann man GroRes schaffen — flr uns ste-
hen daher Teamageist, Zusammenhalt und die Freude an
der Arbeit im Vordergrund. Du willst gemeinsam mit uns
die Zukunft der Elektromobilitat gestalten?

—> Dann werde Teil unseres Teams und beweg etwas!

Deine Aufgaben: Dein Profil:

Platzierung des Technagon Produktportfolios am
Markt und Definition der Angebotsstrategie
Akquirieren von Kundenprojekten durch fachli-
che Beratung unter BerUcksichtigung individuel-
ler KundenbedUrfnisse

Erarbeitung von wettbewerbsfahigen Losungen
gemeinsam mit technischen und kaufmanni-
schen Partnern

Prasentation unseres Portfolios auf Kundenver-
anstaltungen, in Webinaren und auf Messen

Studium bzw. Weiterbildung in den Bereichen Mar-
keting, BWL, Sales Management, 0.a.
Berufserfahrung in den Bereichen Vertrieb / Busi-
ness Development

Kommunikative Persénlichkeit mit souveranem
Umgang auch auf Entscheidungsebenen
Strukturierte und selbststandige Arbeitsweise sowie
Teamfahigkeit

Sehr gute Deutsch- und Englischkenntnisse
Leidenschaft fur die Energie- und Mobilitatswende

Dein Job. Deine Benefits.
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Obst und Kaffee - istjaklar.
Und was héltst du von einem
gut gefillten Eis-Fachim
Sommer?:)

Work-Life-Balance
Flexible Arbeitszeiten
und individuelle Arbeits-

zeitmodelle sind bei uns
selbstverstandlich.
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Werd' nicht zur Diva!
Sondern génne dir
leckere Gerichte eines
lokalen Anbieters mit
unserem Essenszuschuss!
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G'sund und fit
Rauf auf's Rad —freu
dich auf unser be-
liebtes Angebot zum
Fahrrad-Leasing!
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Finanzspritze
Du erhéltst steuerfreie
Sachbeziige und kannst
spezielle Firmenrabatte in
Shops nutzen!
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Gemeinsam
Firmenfeiern,
lustige Team-Events
und Ausfliige warten
auf dich!
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Vorgesorgt!
Profitiere von der betrieb-
lichen Altersvorsorge oder

vermdgenswirksame
Leistungen.

Beweg etwas!
Arbeite in unserem
motivierten Team an

den Ladelésungen
von morgen!

karriere@technagon.de



